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Come cambia la geogratia del vino
Veneti e toscani comprano in Friuli

Numerose le aziende in vendita anche nella Valpolicella, pesa il mancato ricambio generazionale

MAURIZIO CESCON

alpolicella e colline
del Friuli. Sono que-
sti i territori dove si
concentrano le com-
pravendite di cantine e terre-
ni vocati alla viticoltura. Affa-
ri che spesso si concludono
con le firme su contratti multi-
milionari e che vedono prota-
gonisti, in genere, altri im-
prenditori italiani del settore,
anche se un paio di tedeschi
hanno fatto investimenti, di
recente, in Veneto. Ma sono
soprattutto toscani e veneti
che hanno messo gli occhi sul
cosiddetto “vigneto Friuli Ve-
nezia Giulia” e vanno a caccia
dibuone occasioni. Dueifatto-
richerendono particolarmen-
te appetibili Collio goriziano,
Colliorientali e Grave: il costo
dei terreni piuttosto basso e
I’alta qualita dei vini bianchi
chesi possono produrre.

LA SITUAZIONE IN VENETO

«Sononumerose leaziende vi-
tivinicole in venditanella Val-
policella, la terra dell’Amaro-
ne. Solo noi neabbiamoin por-
tafoglio alcune di rilievo». A
parlare é Pierpaolo Pajer, di
Udine, titolare di Arca Immo-
biliare.Ud, «agenziaspecializ-
zata nella compravendita di
aziende vitivinicole». «Perché
vendono? - risponde ancora
Pajer-. Perché in Valpolicella
il ricambio generazionale &
complicato. Le racconto un
episodio cosi potra farsi un’i-
dea. Qualche tempo fa una
cantina, di proprieta di un vi-
gnaiolo e dei figli, era stata
messa invendita, perchéifigli
non sembravano intenzionati
a portare avanti 'attivitad. Un
acquirente eraarrivatoa offri-
re 80 milioni di euro per il

49% dell’azienda, comunque
una quota di minoranza. Ep-
pure, allafine, ivenditori han-
no rifiutato e il business e sfu-
mato». A lasciare non sono i

big della Valpolicella, ma
aziende che possono comun-
que andare sul mercato da un
minimo di 8, 10 milioni a un
massimo di 40, 50 milioni.
«Lavalutazione dipende dagli
ettaridei terreni, dal giro com-
merciale dell’azienda, da
quante bottiglie produce e
vende- aggiunge Pajer-. Inge-
nere i compratori sono italia-
ni, quasi sempre gia operano
nelsettore vitivinicoloy.

PROSECCO BLINDATO
Le compravendite di cantine

sono meno frequenti nella
grande Doc del Prosecco e so-
prattutto nelle Docg di Cone-
gliano Valdobbiadene e Aso-
lo. «La zona del Prosecco ha
unastoria vitivinicola piti gio-
vane, di prima oseconda gene-
razione al massimo - racconta
Patric Lorenzon, titolare con
altri soci della Patric Loren-
zon & Partnerssocietadiinter-
mediazione di vini sfusi e im-
bottigliati che lavora in tutto
ilmondo -, quindi vanno avan-
ti senza problemi, non hanno
necessita di incassare. Inoltre
le quotazioni dei terreni sono
alte, dai 250 ai 300 mila euro
nel Trevigiano, mentre per la
Docg Conegliano Valdobbia-
denesi arriva fino a 400 o 500
mila euro I'ettaro». I compra-
tori,anchenelregno delle bol-
licine del Nord Est, sono in ge-
nereitaliani. «Manonéunare-
golacerta - puntualizza l'inter-
mediario udinese Pajer - . Per
esempio adesso c’e un uomo
d’affari cubano che sta trattan-

do un’azienda del Prosecco,
nellazona diOderzo, la cuiba-
sedi vendita e di 26 milioni di
eurom,

ILFRIULI VENEZIA GIULIA CAMBIA PELLE

Un elenco delle principali
compravendite nel settore del
vino nella regione pitt a Nord
Est d'Italia fa capire perfetta-
mente I'entita e le dimensioni
del fenomeno, che sta suben-

do un’accelerazione. Nel
2024 & passata di mano, ai ve-
ronesi Tommasi, la Marco Fel-
luga - Russiz Superiore di Ca-
priva, mentre nel 2023 Riccar-
do Polegato ha rilevato “La
Viarte” di Prepotto e nel 2022
un colosso come la famiglia
Antinori, che produce rossi no-

bili toscani, ha acquisito il
brand Jermann di Dolegna
del Collio, trai pitiredditizi in
[talia. Inattesa della definizio-
ne di un prossimo affare che
vede protagonista un impren-
ditore delle bollicine e due
cantine importanti in Friuli,
da segnalare, sempre nel
2024, I'azienda di Piero Pitta-
ro, trai pionieridello spuman-
teinregione con Dorigo e Col-
lavini, che & stata donata dal
fondatore a un gruppo di suoi
dipendenti. Andando indie-
tro nel tempo, precisamente
al2019, c’e daannoverarel’ac-
quisto di Borgo Conventi, tra
Isonzo e Collio, da parte di
Giancarlo Moretti Polegato di
Villa Sandi, mentre nello stes-
soperiodo Valerio Civa, vigna-
iolo parmense, ha fatto incet-
ta di terreni nei Colli orientali
comprando un’azienda di Bel-
lazoia e costruendo una nuo-
va cantina per la Ribolla gial-
la. La nota famiglia toscana
dei Frescobaldi ha messo una
bandiera importante sul Col-
lio, rilevando la Conte d’At-
tems, mentre l'imprenditore
Albino Armani, oltre a canti-
ne in Trentino e nella Valpoli-
cella, haun’azienda a Lestans,
nel Pordenonese. «I1 Friuli Ve-
nezia Giulia ¢ attualmente la
regione pitt appetibile d’Italia
- psserva Lorenzon - . | prezzi
dei terreni vanno da 90 a 120
mila euro nelle aree piti pre-
giate, sono bassi in relazione
alla qualita. Purtroppo tante
famiglie friulane abbandona-
no il settore, ma l’arrivo di in-
vestitori da fuori portera nuo-
va linfa. La collina friulana é
oggi come I’Alto Adige di 30,
40 anni fa: ebbe il coraggio di
reinventarsi e ha ottenutosuc-

L'ultimo ingresso
quello di Tommasi.
nel Collio Antinori
e Morelti Polegato

L’esperto: iterreni

coslano poco
rispetto

alle potenzialita
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Fonte: Avea Studi Mediobanca su dati relativi al 2022

& APRODUZOMERISERVATA

IL REPORT
| maggiori produttori di vino e Prosecco italiani

Palazzo Antinori

Compagnia De’ Frescobaldi

Santero Fratelli & C.

Bottega

Santa Margherita

Fratelli Castellani Holding

Cantina Vini Armani A. - Terre Dominici
Mionetto

Masi Agricola

Mack & Schiihle Italia
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