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|Iricambio generazionale e le sfide del mercato stanno spingendo diversiimprenditori a vendere le tenute di famiglia
A comprare sono spesso produttori che vogliono crescere. L'eccezione del Prosecco, dove le transazioni sono rare

Vino: come cambia la geogratia
Cantine invenditain Valpolicella
Venetl e toscani, atfari in Friuli

MAURIZIO CESCON

alpolicella e colline

del Friuli. Sono que-

sti i territori dove si

concentrano le com-
pravendite di cantine e ter-
reni vocati alla viticoltura.
Affari che spesso si conclu-
donocon le firme su contrat-
timultimilionari e che vedo-
no protagonisti, in genere,
altri imprenditori italiani
del settore, anche se un paio
di tedeschi hanno fattoinve-
stimenti, direcente, in Vene-
to. Ma sono soprattutto to-
scani e veneti che hanno
messo gli occhi sul cosiddet-
to “vigneto Friuli Venezia
Giulia” e vanno a caccia di
buone occasioni. Duei fatto-
ri che rendono particolar-
mente appetibili Collio gori-
ziano, Colli orientali e Gra-
ve:il costodei terreni piutto-
sto basso e I'alta qualita dei
vini bianchi che si possono
produrre.

LASITUAZIONE IN VENETO

«Sono numerose le aziende
vitivinicole in vendita nella
Valpolicella, la terra dell’A-
marone. Solo noi ne abbia-
mo in portafoglio diverse».
A parlare & Pierpaolo Pajer,
di Udine, titolare di Arca Im-
mobiliare.Ud, «agenzia spe-
cializzata nella compraven-
dita di aziende vitivinico-
le». «Perché vendono? - ri-

006621

sponde ancora Pajer -. Per-
ché in Valpolicella il ricam-
bio generazionale & compli-
cato. Le racconto un episo-
dio cosi potra farsi un’idea.
Qualche tempo fa una canti-
na, di proprieta di un vigna-
ioloedeifigli, era stata mes-
sa in vendita, perché i figli
non sembravano intenzio-
natia portare avanti l'attivi-
ta. Unacquirente eraarriva-
to a offrire 80 milioni di eu-
ro per il 49% dell’azienda,
comunque una quota di mi-
noranza. Eppure, alla fine, i
venditori hanno rifiutato e
il business & sfumatoy. A la-
sciare non sono i big della
Valpolicella, ma aziende
che possono comunque an-
dare sul mercato da un mini-
modi8, 10 milioni aun mas-
simo di 40, 50 milioni. «La
valutazione dipende dagli
ettari dei terreni, dal giro
commerciale dell’azienda,
da quante bottiglie produce

e vende - aggiunge Pajer - .
In genere i compratori sono
italiani, quasi sempre gia
operano nel settore vitivini-
coloy,

PROSECCO BLINDATO

Le compravendite di canti-
ne sono meno frequenti nel-
la grande Doc del Prosecco
e soprattutto nelle Docg di
Conegliano Valdobbiadene
e Asolo. «Lazona del Prosec-
co ha una storia vitivinicola
pit giovane, di prima o se-
conda generazione al massi-
mo - racconta Patric Loren-
zon, titolare con altri soci
della Patric Lorenzon & Part-
ners societa di intermedia-
zione di vini sfusi e imbotti-
gliati che lavora in tutto il
mondo -, quindi vanno avan-

ti senza problemi, non han-
no necessita di incassare.

Inoltrele quotazioni dei ter-
reni sono alte, dai 250 ai
300 mila euro nel Trevigia-
no, mentre perlaDocg Cone-
gliano Valdobbiadene si ar-
rivafinoa400 0500 mila eu-
rol’ettaro». I compratori, an-
chenelregnodelle bollicine
del Nord Est, sono in genere
italiani. «Manon éunarego-
lacerta - puntualizza lI'inter-
mediario udinese Pajer - .
Per esempio adesso c¢’e un
uomo d’affari cubano che
sta trattando un’azienda del
Prosecco, nella zona di
Oderzo, la cui base di vendi-
ta e di 26 milioni di euron.

IL FRIULI VENEZIA GIULIA CAMBIA PELLE

Un elenco delle principali
compravendite nel settore
del vino nella regione pitli a
Nord Est d’Italia fa capire
perfettamente I'entitaeledi-

mensioni del fenomeno,
chesta subendoun’accelera-
zione. Nel 2024 & passata di
mano, ai veronesi Tomma-
si, la Marco Felluga - Russiz
Superiore di Capriva, men-
tre nel 2023 Riccardo Pole-
gato ha rilevato “La Viarte”
di Prepottoenel 2022 unco-
losso come la famiglia Anti-
nori, che produce rossi nobi-
li toscani, ha acquisito il
brand Jermann di Dolegna
del Collio, tra i pit1 redditizi
in Italia. In attesa della defi-
nizione di un prossimo affa-
re che vede protagonista un
imprenditore delle bollici-
ne e due cantine importanti
in Friuli, da segnalare, sem-
pre nel 2024, I'azienda di
Piero Pittaro, tra i pionieri
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dello spumante in regione
con Dorigo e Collavini, che
é stata donata dal fondatore
a un gruppo di suoi dipen-
denti. Andando indietro nel
tempo, precisamente al
2019, c’édaannoverare I’ac-
quisto di Borgo Conventi,
tra Isonzo e Collio, da parte
di Giancarlo Moretti Polega-
todiVillaSandi, mentre nel-
lo stesso periodo Valerio Ci-
va, vignaiolo parmense, ha
fatto incetta di terreni nei
Colli orientali comprando
un’aziendadi Bellazoia e co-
struendo una nuova cantina
per la Ribolla gialla. La nota
famiglia toscana dei Fresco-
baldi ha messo una bandie-
ra importante sul Collio, ri-
levando la Conte d’Attems,
mentre l'imprenditore Albi-
no Armani, oltre a cantine
in Trentino e nella Valpoli-
cella, ha un’azienda a Le-
stans, nel Pordenonese. «Il
Friuli Venezia Giulia é at-
tualmente laregione pitiap-
petibiled’Italia - osservaLo-
renzon - . I prezzi dei terreni
vanno da90a 120 milaeuro
nellearee pili pregiate, sono
bassi in relazione alla quali-
ta. Purtroppo tante famiglie
del Friuli Venezia Giulia ab-
bandonano il settore enolo-
gico, mal'arrivodiinvestito-
rida fuori portera certamen-
te nuova linfa, nuova espe-
rienza e vitalita. La collina
friulana e oggi nella stessasi-
tuazione dell’Alto Adige di
30, 40 anni fa: ebbeil corag-
gio direinventarsi e ha otte-
nuto un duraturo successo
internazionaley. —

ZRIPRODUZICNE RISERVATA

IL REPORT

il mattino

«Qualchetempo faun
v_lgnalolo veronese ha
rifiutato una cifra

euro, peril 49% della
sua azienda»

L'intermediario: nella
zona di Oderzo un
uomo d'affari cubano
staprovandoa
comprare un'azienda
per 26 milioni di euro

Un wgneto della Valpolicella

Nel Collio goriziano
sono arrivati Tommasi,
Moretti Polegato e
Antinori, ma ci sono
ancora margini per
nuove trattative

L'imprenditore
trentino Armani ha
diversificato nel
Veronese e a Lestans,
in provincia di
Pordenone

I maggiori produttori di vino e Prosecco italiani
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Fonte: /\rea Studi Mediobancs su dati relativi al 2022
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altissima, 80 milioni di
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